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Acest volum este rezultatul analizarii activititii de o viaga
a peste 100 de barbati si femei care au obtinut un succes
remarcabil in domeniile lor i a peste 20000 de barbati si
femei care au fost catalogati drept ratati.

In munca sa de cercetare si analizi, autorul a primit
un ajutor pretios, fie personal, fie prin studierea ope-
rei lor de-o viatd, de la urmitorii oameni: Henry Ford,
John Burroughs, Luther Burbank, Thomas A. Edison,
Harvey S. Firestone, John D. Rockefeller, Charles M.
Schwab, Woodrow Wilson, Wm. Wrigley Jr., A. Filene,
John Wanamaker, Marshall Field, William Howard Taft,
EW. Woolworth, George Eastman, Charles P. Stienmetz,
Theodore Roosevelt si Alexander Graham Bell.

Dintre cei mentionati, poate ca Henry Ford si Andrew
Carnegie ar trebui sd fie recunoscuti ca fiind cei care au
contribuit cel mai mult la construirea filozofiei din aceastd
carte. Domnul Carnegie a fost cel care a sugerat scrierea
ei, iar Henry Ford a furnizat indirect, prin munca sa de o
viatd, dovada soliditdtii acestei conceptii.

Napoleon Hill



FASCINANTUL TRECUT
AL LUI NAPOLEON HILL

M-am niscut in Sud, intr-o zoni muntoasd, inconjurat
de saricie §i analfabetism, care erau bine reprezentate in
ambele pérti ale familiei mele. Timp de trei generatii, stra-
mosii mei s-au multumit sd fie siraci si ignoranti. Le-as fi
cilcat cu sigurantd pe urme, daca nu as fi fost binecuvantat
cu o mamd vitregd educatd, care provenea dintr-o fami-
lie cultd. Siricia si analfabetismul o iritau §i nu se sfia s-o
spuna.

Mama mea vitregd a considerat ci e de datoria ei si
cultive ambitia in familia noastrd, incepand cu tatdl meu,
pe care l-a trimis la facultate la vérsta de 40 de ani! Apoi a
inceput si administreze aga-numita ferma si micul maga-
zin de tara pe care il detineam, asumandu-si, de asemenea,
cresterea a cinci copii: cei trei pe care ii avea din fosta cisa-
torie, eu si fratele meu. Exemplul ei m-a marcat profund si
pentru totdeauna.

Ea a fost cea care, acum 30 de ani, a plantat in min-
tea mea tdndra simanta unei idei care mi-a schimbat viata.
O remarci simpla, dar de neuitat, care m-a ficut si sper

cd voi putea invinge siricia si analfabetismul in ciuda
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obstacolelor. Acea siméntd de idee a ramas pentru tot-
deauna in mintea mea.

Mama mea vitregd a fost cea care m-a invatat ce
inseamna si ai un obiectiv major bine definit in viata. Mai
tArziu, acest principiu a devenit un factor esential atit de
evident in obtinerea succesului, inct i-am acordat locul al
doilea in lista celor 17 principii prezentate in aceasta carte,
pe care o scriu de un sfert de secol. Acest volum este rezul-
tatul analizei activitatii de o viatd a peste 100 de barbati si
femei care au obtinut un succes remarcabil in domeniile lor
si a peste 20000 de barbati si femei care au fost catalogati
drept niste ratati.

Aceasti lucrare nu ar fi putut fi finalizata mai devreme
din mai multe motive. In primul rind, este vorba de scopul
sarcinii pe care mi-am desemnat-o: si invat, in decursul
unei perioade lungi, ce anume au descoperit altii despre
esec si succes. In al doilea rand, si la fel de important, a
trebuit si dovedesc ca filozofia legii succesului functioneazd
in cazul meu inainte de a le-o oferi cititorilor. Cind am
inceput sa organizez materialul in vederea elaborarii legii
succesului, scopul meu era doar acela de a mi informa cu
privire la modul in care alti oameni au dobandit bogatia,
astfel incat si le pot urma exemplul. Dar, odatd cu trece-
rea anilor, m-am trezit mai dornic de cunoastere decit de
avere, iar setea mea de cunoastere a devenit atit de mare,
incAt practic am pierdut din vedere motivul inigial, si
anume castigul financiar.

Pe langd influenta mamei mele vitrege, am fost sufi-

cient de norocos si intilnesc si si acumulez astfel de
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cunostinte de la legendarii Alexander Graham Bell si
Andrew Carnegie, care nu numai ci m-au determinat sa
imi continui cercetarile, dar mi-au furnizat o mare parte
dintre datele stiintifice importante care se regisesc in
filozofia legii succesului. Mai tirziu, am cunoscut mulgi
alti indivizi cu realizari deosebite care nu numai ci m-au
incurajat si continui sd construiesc o filozofie a succesu-
lui, dar mi-au oferit toate avantajele propriilor lor experi-
ente bogate. Am mentionat un motiv foarte important, si
anume faptul ci diferenta dintre succes si esec este adesea
(dacd nu chiar intotdeauna) determinati de influente care
pot fi de obicei atribuite unei singure persoane. In cazul
meu, aceastd persoana a fost mama mea vitrega.

Fira influenta mamei mele, care a plantat in mintea mea
simanta ambitiei, nu as fi scris niciodatd o filozofie a succe-
sului care acum aduce servicii multor milioane de oameni
din toate trile civilizate de pe pimant. In timp ce legea
succesului era incd in stadiul de experiment si ca parte a pla-
nului meu de a o testa inainte de a o publica, am transmis-o
personal, prin intermediul unor conferinte, unui numar de
peste 100000 de persoane. Multi dintre cei despre care stiu
cd au primit primul impuls de ambitie in urma acestor pre-
legeri au devenit intre timp bogati, desi unii dintre ei poate
cd au pierdut din vedere cauza prosperititii lor.

Legea succesului a fost tradusi in nenumdrate limbi si
predatd in intreaga lume. Milioane de oameni au fost infla-
carati de ambitia de a o termina cu sidricia si de a avea o
viatd mai buni. In plus, aceasta este in mod cert o epoca a

descoperirilor stiintifice, care a gasit un fundament pentru
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cele 17 principii ale legii succesului, conferindu-le astfel
un statut de care nu se bucurau cu ani in urma. Astazi
existd o cerere foarte clard pentru un program solid care sa
ii inarmeze pe oameni cu speranta si ambitie de realizare
personald.

Privind in urmd, imi dau seama ci m-am confruntat cu
mari greutdti, cu saracie si esecuri. Dar acestea au fost mai
mult decAt compensate de bucuria si prosperitatea pe care
i-am ajutat pe altii sa le obtina.

Nu cu mult timp in urma, am primit o scrisoare de la
un fost presedinte al Statelor Unite, care ma felicita pen-
tru cd m-am tinut de treaba timp de un sfert de secol si
imi sugera ci trebuie sa fiu mindru ¢ am ajuns in varful
muntelui succesului la timp pentru a ma bucura de roadele
muncii mele. Scrisoarea sa mi-a adus aminte de gindul ci
nu ajungi niciodata cu adevirat la capit cand cauti cunoas-
terea, deoarece, de indatd ce ajungi in varf, descoperi cd
sunt munti mai inalti in depirtare.

Nu, nu am ajuns, dar am avut parte de fericire si pros-
peritate financiard, si asta doar prin faptul ci am lucrat in
slujba unora care se striduiau sincer si se giseascd pe ei
ingisi. E demn de mentionat faptul ci nu am prosperat
pani cind nu am devenit mai preocupat de rispindirea
filozofiei legii succesului, astfel incit si ii ajute si pe altii,

decit si adun bani.



CITESTE ASTA INAINTE
SA CONTINUI!

Inarmeazi-te cu un pix si un carneel inainte si incepi
aceasta carte. Si evitd s-o citesti inainte de culcare. Fii pre-
gatit. Asa cum au marturisit-o milioane de oameni inaintea
ta, aceasta carte va face sd iti treaca prin minte idei impor-
tante. Citind-o, inventatori au fost uimiti de ideile lor cre-
atoare, discursuri au prins viatd, decizii de afaceri au luat o
turnurd indrizneatd, noi afaceri ingenioase au parut brusc
posibile. Filozofia legii succesului este un magnet mintal
pentru idei geniale.

Adevarata valoare a acestei carti nu se afld in paginile ei,
ci In reactia ta la ceea ce citesti. Principalul scop al filozofiei
legii succesului este acela de a-ti stimula facultatea imagi-
nativd, astfel incAt si creeze cu usurintd noi idei practice
pentru orice situatie de urgenta. Oricui ii vin idei marete va
acumula o mare putere, iar tu, cititorule, nu faci exceptie.

In timp ce citesti, subliniazi toate afirmatiile care iti
oferd idei noi. Metoda va servi la fixarea permanentd a aces-
tor idei in mintea ta. Pentru ci nu poti asimila intreaga
filozofie la o singuri lectura, citeste cartea de mai multe ori

si, de fiecare data, marcheazd pasajele care iti inspira idei
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noi. Urménd aceastd procedura, vei descoperi unul dintre
marile mistere ale mintii omenesti: o sursa de cunoastere la
care au acces doar cei care o cauta singuri. Tocmai ai primit
un indiciu cu privire la natura secretului legii succesului.
Succesul de duraté al multora dintre cei care au citit aceastd
carte indicd faptul cd metodele descrise aici conduc la pose-

sia acestui secret, nu altele.

CELE 17 PRINCIPII ALE LEGII SUCCESULUI

Cand poti obtine tot ceea ce vrei fard sd incalci drepturile
altora, ai putere... Singura putere autentica.

Acest curs de bazd prezinta principiile simple prin care
o astfel de putere a fost obtinuta de cei care au ajuns sa
aibd succes — chiar uimitor de mult. Aceste principii sunt
de nepretuit in afaceri, productive si eficiente in rezolvarea
problemelor economice ale fieciruia, indiferent de vocatie
sau domeniu.

Factorii prin care puterea poate fi dobandita si folositd

in armonie cu definitia de mai sus sunt in numar de 17.

Mintea superioara

Importanta unui obiectiv bine definit
Increderea in sine

Obiceiul de a economisi

Initiativa si leadershipul

Imaginatia

Entuziasmul

®© N N R =

Autocontrolul
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9.
10.
11.
12.
13.
14.
15.
16.

17.

Sé lucrezi in plus faga de cAt esti platit

O personalitate plicutd

Gandirea clara

Concentrarea

Cooperarea

Sé profiti de esecuri

Toleranta

Utilizarea regulii de aur pentru a cstiga cooperarea
celorlalti

Cultivarea unei bune sinatiti

Sd incepem cu o analizd completd a fieciruia dintre aceste

17 principii de succes dovedite.



PRIMA LECTIE

MINTEA SUPERIOARA

Mintea superioard poate fi definitd ca ,,0 minte formati din
doud sau mai multe minti individuale care conlucreaza in
perfectd armonie, in vederea unui obiectiv bine definit®.

Géndeste-te la definitia succesului ca rezultat al aplica-
rii puterii i vei intelege mai repede semnificatia termenu-
lui de ,minte superioara®. Va fi imediat evident ci un grup
de doud sau mai multe minti care lucreaza in armonie si
perfect coordonate va crea putere din abundenta.

Succesul se obtine prin aplicarea puterii. Cu toate aces-
tea, punctul de plecare poate fi descris ca fiind o dorintd
arzatoare de a atinge un obiectiv specific si bine definit. La
fel cum stejarul se afl la inceput in ghindd, succesul incepe
sub forma unei dorinte intense. Din dorintele puternice
cresc fortele motivante care ii determind pe cei ambitiosi
sd nutreasca sperante, si conceapa planuri, sa capete curaj
si sd-si stimuleze mintea la un nivel inalt in urmirirea unui

plan sau a unui obiectiv bine definit.
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DORINTA, NU SIMPLA VISARE

Dorinta este, asadar, punctul de plecare al tuturor realizari-
lor umane. In centrul dorintei se afli anumiti stimuli care
o transforma intr-o flacard fierbinte care indeamni la acti-
une. Acesti stimuli sunt cunoscuti si vor fi enumerati mai
tarziu ca parte a filozofiei legii succesului descrise in aceastd
carte. S-a spus, pe buna dreptate, ci poti avea orice lucru iti
doresti, in limite rezonabile, cu conditia sa ¢i-1 doresti sufi-
cient de mult! Oricine este capabil si-si stimuleze mintea
pani la o stare de dorintd intensi este, de asemenea, capabil
de realizari peste medie in urmdrirea acelei dorinte. Trebuie
retinut faptul cd a dori un lucru nu este acelasi lucru cu
a-l visa. Un vis este doar o forma pasivd a dorintei. Doar
o doringa intensd va impulsiona fortele de actiune, care te
vor determina si concepi planuri si sa le pui in aplicare.

Majoritatea oamenilor nu depasesc niciodata stadiul visarii.

FORTELE MOTIVANTE

Una sau mai multe dintre urmatoarele opt forte motivante
de bazd — stimulii mentionati mai sus — reprezinta punctul
de plecare al tuturor realizdrilor umane demne de luat in

seama:

1. Nevoia de autoconservare
2. Dorinta de contact sexual
3. Dorinta de castig financiar

4. Dorinta de viata dupa moarte
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5. Dorinta de faima; de a avea putere

6. Nevoia de a iubi (separatd si distinctd de doringa de sex)

7. Dorinta de razbunare (o caracteristica a mintilor
nedezvoltate)

8. Egoismul

Oamenii se folosesc de o mare putere doar atunci ciAnd
sunt indemnati de una sau mai multe dintre aceste forte
motivante de bazi. Fortele imaginative ale mintii umane
devin active numai atunci cAnd sunt stimulate de un motiv
bine definit! Maestrii din domeniul vanzirilor stiu bine
acest lucru. Fira aceastd descoperire, nimeni nu ar putea
deveni un maestru in vanzari.

Ce inseamni si stii si vinzi? Inseamna si stii sa ii dai
potentialului cumpéritor un motiv puternic s faci o achi-
zitie, iar acest motiv poate fi o idee, o sugestie sau un plan.
Vanzitorul priceput nu-i cere niciodatd unui cumpérator
si cumpere fird sa prezinte un motiv bine definit pentru
care ar trebui si faca acea achizitie.

Cunoasterea mirfii sau a serviciului oferit nu este, in
sine, suficientd pentru a asigura succesul vanzarii. Oferta
trebuie si fie insotitd de o descriere amanuntitd a motivului
menit si- determine pe cumpiritor si cumpere.

Cel mai eficient plan de vinzari este cel care apeleazi la
potentialul cumparitor prin intermediul unui numar cét
mai mare dintre cele opt forte motivante de bazd enume-
rate mai sus. Cel mai bun plan este cel care cristalizeaza
aceste motive intr-o dorintd arzitoare de a obtine obiectul

oferit spre vinzare.
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Cele opt motive fundamentale servesc nu numai ca
baza de apel la alte minti, la o cooperare din partea altor
oameni, ci si ca punct de plecare pentru actiunea in pro-
pria minte. Oamenii cu abilititi obisnuite devin supraoa-
meni atunci cAnd sunt treziti de un stimulent exterior sau
interior care provoacd unul sau mai multe dintre cele opt
motive de bazi pentru actiune.

Pune pe cineva fatd in fatd cu posibilitatea mortii,
intr-o situatie de urgentd, si va dezvolta o forta fizicd si
va concepe o strategie imaginativa care ar fi imposibile in
circumstante obisnuite. Avind in vedere dorinta naturald
de contact sexual, oamenii vor planui §i vor pune in apli-
care o multime de lucruri uimitoare pentru a si-o satisface.
Dorinta de céstig financiar ii va ridica si pe cei cu abili-
tati mediocre in pozitii de mare putere. Aceasta doringa i
determind, de asemenea, sa planifice, si-si imagineze si sd
actioneze in moduri extraordinare. Dorinta de faima si de
putere personald asupra celorlalti este in mod clar princi-
pala forta motivanta in viata liderilor din toate domeni-
ile. Dorinta animalici de razbunare ii determini adesea pe
oameni si elaboreze cele mai complicate si mai ingenioase
planuri. Iubirea pentru sexul opus (si uneori pentru acelasi
sex) serveste drept stimulent al mintii, conducind la reali-
zari incredibile. Dorinta de viatd dupd moarte este o forta
motivantd atit de puternici, incit nu numai ca ii impinge
pe oameni la extreme constructive sau distructive, dar dez-
voltd si o mare capacitate de a conduce eficient, ilustrata de
activitatea tuturor fondatorilor de religii. Daci vrei sd obtii

succesul, sadeste in mintea ta un motiv puternic! Milioane
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de oameni se zbat in viatd si nu au un motiv mai puter-
nic decit acela de a obtine cele necesare traiului, cum ar fi
hrana, adapost §i imbraciminte. Din cind in cind, cineva
va iesi din rAndurile acestei mari armate i va cere mai mult.
Va fi motivat de dorinta puternica de avere si va ajunge sa
transforme ideile in bani.

Puterea si succesul sunt cuvinte diferite pentru acelasi
lucru. Succesul nu se obtine doar prin onestitate, asa cum
ar vrea unii s ne faca si credem. Exista o multime de per-
soane fard addpost care au fost, poate, cinstite. Dar ele nu
au reusit sa acumuleze bani, pentru c¢i nu au avut cunostin-
tele necesare pentru a dob4ndi si a folosi puterea.

Principiul mintii superioare descris in aceasta lectie
este mijlocul prin care se aplicd toatd puterea personala.
Din acest motiv, fiecare stimulent mintal cunoscut si fie-
care motiv de bazi care inspird la actiune in toate eforturile

umane au fost mentionate in acest capitol.

CELE DOUA FETE ALE PUTERII

In aceasti lectie vom examina doui forme de putere. Una se
dobandeste prin procesul gandirii. Ea se exprima prin pla-
nuri de actiune bine definite si este rezultatul unei cunoas-
teri organizate. Capacitatea de a gandi, de a planifica si de
a actiona intr-un mod organizat este punctul de plecare al
intregii puteri mintale.

Cealalta forma de putere este cea fizica. Ea se exprima
prin intermediul legilor naturale, sub forma de electrici-

tate, gravitatie, presiune a aburului etc. In aceastd lectie



30 SCARA MAGICA SPRE SUCCES. GHID PENTRU SECOLUL 21

vom analiza atAt puterea mintala, cit si pe cea fizici si vom
explica relatia dintre cele doua.

Cunoasterea, in sine, nu inseamna putere. O mare
putere personald se dobindeste doar prin cooperarea armo-
nioasd a unui numdr de oameni care isi concentreazi efor-

turile asupra unui plan bine definit.

NATURA PUTERII FIZICE

Starea de progres cunoscuti sub numele de ,civilizatie® este
masura cunostintelor pe care le-a acumulat rasa. Printre
cunostintele utile organizate si disponibile, existd si cele
peste 80 de elemente de bazd din care sunt alcatuite for-
mele materiale. Prin studiu, analizd si masurdtori precise,
stiinta a descoperit maretia partii materiale a universului,
reprezentatd de planete si stele, despre unele dintre ele sti-
indu-se ca sunt mult, mult mai mari decit micul Pamént
pe care trdim.

Pe de altd parte, micimea formelor fizice care alcituiesc
universul a fost descoperitd prin reducerea celor aproxima-
tiv 100 de elemente fizice la molecule, atomi, electroni si

asa mai departe. Un electron nu poate fi vizut.

MOLECULE, ATOMI, ELECTRONI $.A.M.D.

Pentru a intelege procesul prin care sunt adunate, organizate
si clasificate cunostingele, este esential ca elevul sd inceapd
cu cele mai mici si mai simple particule ale materiei fizice,

din care natura a construit universul fizic. O moleculi este
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formata din atomi, despre care se spune ca sunt particule
invizibile de materie care se invart continuu cu viteza fulge-
rului, conform legilor care stau la baza rotatiei Pamantului
in jurul propriei axe: gravitatia i electromagnetismul. Mici
particule de materie cunoscute sub numele de atomi, care
se rotesc intr-un circuit continuu, in moleculd, se spune cd
sunt formate din electroni, protoni si neutroni. Intr-un sin-
gur graunte de nisip sau intr-o picaturd de apa este dupli-
cat principiul pe baza caruia functioneaza intregul univers.
Ce minunat! Data viitoare cAnd iei masa, adu-ti aminte cd
fiecare bucitici pe care o bagi in gura, tacAmurile pe care
le folosesti si masa la care stai nu sunt, in ultima instanta,
decat o multime de particule invizibile.

In lumea materiei fizice, fie ¢ ne uitim la cea mai mare
stea care pluteste pe cer sau la cel mai mic griunte de nisip
de pe Pimant, obiectul observat nu este decit o multime
organizata de molecule, atomi, electroni si particule mai
mici care se rotesc cu o vitezd de neconceput. Fiecare par-
ticuld de materie fizica se afla intr-o stare continua de mis-
care foarte agitatd. Nimic nu este vreodatd nemiscat, desi
multe lucruri i apar ochiului ca fiind nemiscate. Nu existd
materie fizicd ,,s0lidd“. Cea mai dura bucata de otel nu este
decat o masi organizata de molecule in miscare de rotatie.
Mai mult, electronii dintr-o bucatd de otel sunt de aceeasi
naturd, dar se misci cu viteze diferite, ca si electronii din
aur, argint, alama sau staniol.

Cele 100 de forme ale materiei fizice par a fi diferite
unele de altele, si sunt diferite, deoarece sunt alcatuite din

combinatii diferite de atomi. Electronii din acei atomi sunt
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intotdeauna aceiasi si poartd semn negativ, dar combinatia
lor cu protoni incircati pozitiv si neutroni incarcati neutru
formeaza diferite forme de materie.

Chimia imparte materia in atomi care sunt, in sine,
neschimbabili. Cele 80 si ceva de elemente fizice ale uni-
versului diferd unele de altele doar prin numirul de elec-
troni care compun atomii lor, precum si prin numarul si
dispunerea acestor atomi in moleculele fiecarui element. De
exemplu, un atom de mercur contine 80 de sarcini pozitive
(protoni) in nucleul sau si 80 de sarcini negative (electroni).
Daca un chimist ar trebui sa elimine doud dintre sarcinile
sale pozitive, acesta ar deveni instantaneu metalul cunoscut
sub numele de platind. Dacd acest chimist ar putea apoi
sd facd un pas mai departe si sa-i ia un electron ,plane-
tar“, atomul de mercur ar pierde atunci doi protoni si un
electron. Prin urmare, ar pastra 79 de sarcini pozitive pe
nucleu si 79 de electroni negativi periferici, devenind astfel
aur! Formula prin care s-ar putea produce aceastd schim-
bare electronici a fost obiectul unei ciutari asidue in rAndul
alchimistilor din trecut, dar si al chimistilor din zilele noas-
tre. Orice chimist stie ca nenumarate substante sintetice pot
fi compuse din doar patru tipuri de atomi: hidrogen, oxi-
gen, azot si carbon.

Electronul este particula universala cu care natura con-
struieste toate formele materiale, de la grauntele de nisip
pana la cea mai mare stea care pluteste in spatiu. Electronul
este ,,cirimida“ naturii, cu care ea construieste un stejar sau
un pin, o piatrd de gresie sau granit, un soarece sau un ele-

fant. Unii dintre cei mai priceputi ginditori au argumentat
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cd Pamantul pe care triim, cu fiecare particula materiald a
lui, a inceput cu doi atomi care s-au atagat unul de celilalt
si, prin sute de milioane de ani de zbor prin spatiu, au con-
tinuat sd se contracte si sd acumuleze alti atomi pana cand,
pas cu pas, s-a format planeta. Acest lucru, subliniazi ei,
ar explica straturile variate si diferite ale substantelor de pe
Paméant, cum ar fi cele de cirbune, depozitele de minereu
de fier, de aur si de argint, de cupru etc.

Tot ei sustin c, in timp ce se rotea prin spatiu, Pimantul
ar fi intrat in contact cu grupuri de nebuloase. In compo-
zitia lui se pot observa multe elemente care sustin aceastd
teorie, chiar daci nu existid dovezi certe ale temeiniciei sale.

Ne-am referit la aceste fapte privitoare la cele mai mici
particule analizabile ale materiei pentru ci reprezinta un
punct de plecare pentru aplicarea legilor puterii.

Sa repetam. Tntreaga materie se afla intr-o stare con-
stanta de vibratie sau miscare. Molecula este alcatuitd din
particule care se misca rapid numite atomi si care, la rindul
lor, sunt alcituite din particule in miscare rapidd numite

electroni.

PRINCIPIUL VIBRATIEI MATERIEI

In fiecare particuli de materie existi o fortd invizibila care
face ca atomii sa se migste unii in jurul altora cu o vitezd de
neconceput. Si-i zicem vibratie. Unii cercetatori considerd
cd viteza cu care se miscd aceastd fortd (numeste-o cum

doresti) determind natura obiectelor fizice din univers.
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O anumitd frecventa a vibratiei determind ceea ce se
numeste sunet. Urechea umani poate detecta doar sune-
tul produs de frecvente intre 32000 si 38000 de vibratii
pe secundd. Pe misurd ce frecventa vibratiilor pe secunda
creste peste ceea ce numim sunet, acestea incep si se mani-
feste sub forma de caldurid. Caldura incepe cu aproximativ
1,5 milioane de vibratii pe secunda.

Tot mai sus pe scard, vibratiile incep s se inregistreze
sub formi de lumina. Trei milioane de vibratii pe secundi
creeazd lumina violet. Peste acest numir, vibratiile emit
raze ultraviolete (invizibile cu ochiul liber) si alte radiatii
invizibile.

Si tot mai sus pe o scara mai inaltd, dar nimeni nu pare
sa stie cAt de sus, vibratiile creeazi fortele cu care gindesc
oamenii. Autorul acestei carti e convins ci portiunea de
vibratie din care se dezvoltd toate formele cunoscute
de energie este de naturd universald. Ca portiunea ,fluidd®
a sunetului este aceeasi cu portiunea ,fuidi“ a luminii,
diferenta de efect dintre sunet si lumind fiind doar o dife-
rentd in ceea ce priveste frecventa vibratiei; de asemenea,
partea ,fluidi“ a gindirii este exact aceeasi cu cea a sune-
tului, caldurii si luminii, cu exceptia numarului de vibratii
pe secunda.

La fel cum exista o singurd formd de materie fizici, din
care sunt compuse Pamaintul si toate celelalte planete si
stele — electronul —, la fel exista o singura formi de energie
JHuidid“ care face ca toati materia si rimAani intr-o stare

constanta de miscare rapida.
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AERUL S| ATMOSFERA

Aerul este o substantd care indeplineste, in principal, rolul
de a hrini toate vietuitoarele animale si vegetale cu oxigen
si azot, fard de care niciuna dintre ele nu ar putea exista.
Azotul este una dintre principalele necesititi ale vietii plan-
telor, iar oxigenul, unul dintre pilonii vietii animalelor.
In apropierea varfului muntilor foarte inalti, aerul devine
foarte usor, deoarece contine foarte putin azot, motiv pen-
tru care copacii sunt mai mici pe maisurd ce urcim, iar la
altitudini foarte mari, viata vegetald nu poate exista. Pe de
altd parte, aerul de acolo este alcituit in mare parte din oxi-
gen, acesta fiind principalul motiv pentru care bolnavii de
tuberculoza erau trimisi la mare altitudine. Ce legituri au
toate aceste date stiintifice cu tine si cu obiectivele tale? Vei
vedea in curdnd ca reprezintd chiar fundamentul filozofiei
succesului care va face posibild atingerea acestor obiective.

Nu f1 descurajat daci toate aceste date de laborator nu
sunt tocmai palpitante. Daca iti doresti cu seriozitate sd afli
care sunt puterile de care dispui si cum sa le organizezi i si le
aplici, trebuie sa combini hotarérea, perseverenta si o dorinti

bine definitd de a aduna si organiza astfel de cunostinte.

MINTEA TA ESTE UN APARAT DE EMISIE-RECEPTIE

Alexander Graham Bell a fost, bineinteles, una dintre auto-
ritatile mondiale in materie de vibratii, care stau la baza

oricirei puteri mintale si a oricarei gandiri. Urmatoarele
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ganduri sunt la fel de adevarate astazi ca si in ziua in care
le-a scris inventatorul telefonului: ,Si presupunem ci ai
puterea de a face o tijd de fier sa vibreze cu orice frecventd
doritd intr-o camera intunecatd. La inceput, atunci cAnd
vibreaza incet, miscarea sa va fi indicatd de un singur simt,
cel al atingerii. De indati ce vibratiile vor creste, un sunet
grav va emana din ea si va face apel la doud simguri. La apro-
ximativ 32000 de vibratii pe secunda, sunetul va fi puter-
nic si strident. Dar la 40 000 de vibratii, nu se va auzi nimic
si miscarile tijei nu vor fi percepute prin atingere. Miscarile
sale nu vor fi percepute de niciun sim¢ uman obisnuit. Din
acest punct si pAna la aproximativ 1500000 de vibratii pe
secunda, nu avem niciun simt care sa poatd intelege vreun
efect al vibratiilor intermediare. Dupa atingerea acestui sta-
diu, miscarea este indicatd mai intai de simtul temperatu-
rii si apoi, cAnd tija devine fierbinte, de simtul vizului. La
3000000 de vibratii, aceasta emite lumini violet. In plus,
emite raze ultraviolete si alte radiatii invizibile, dintre care
unele pot fi inregistrate de anumite instrumente si chiar
utilizate. Acum mi-am dat seama cd trebuie si fie multe
de invitat despre efectul acestor vibratii in marele gol in
care nu putem auzi, vedea sau simti miscarea. Puterea de
a trimite mesaje fira fir prin vibratiile eterului se afld in
acest gol, dar golul este atit de mare, incat se pare ca tre-
buie sd mai fie ceva. Ar trebui s inventim masini care sd
creeze practic simturi noi, asa cum fac instrumentele fard
fir. Se poate spune, cind te gndesti la acest mare gol, ca nu
existd multe forme de vibratii care si dea rezultate la fel de

minunate sau chiar mai minunate decat undele fara fir? Mi
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se pare cd in acest gol se afld vibratiile care am presupus ci
sunt emise de creierul si de celulele noastre nervoase atunci
cand gandim. In acest caz, din nou, ele pot fi mai sus pe
scara superioard, dincolo de vibratiile care produc razele
ultraviolete.“ (Nota autorului: Ultima fraza sugereazi teo-

ria sustinuta de noi.)

CAND MINTEA il VORBESTE DIRECT MINTII

Avem nevoie de un fir pentru a transmite aceste vibratii?
Nu vor trece ele prin eter fard fir, la fel ca undele fira fir?
Cum vor fi ele percepute de citre destinatar? Va auzi el o
serie de semnale sau va constata ci in creierul sdu au intrat
gandurile unui alt om? Ne putem permite unele specula-
tii bazate pe ceea ce stim despre undele fara fir, care, asa
cum am spus, sunt tot ceea ce putem recunoaste dintr-o
serie vasta de vibratii care, teoretic, trebuie si existe. Dacid
undele gindirii sunt similare undelor fard fir, ele trebuie
sa treaca din creier si si circule la nesfarsit in jurul lumii si
al universului. Corpul, craniul si alte obstacole solide nu
ar reprezenta o piedici in calea lor, deoarece ele trec prin
eterul care inconjoara moleculele fiecirei substante, oricat
de solide si dense ar f1.

Te intrebi probabil daci nu ar apirea interferente si
confuzie constanta in cazul in care gndurile altor oameni
ar curge prin creierul nostru si s-ar instala in el ginduri care
nu provin de la noi ingine. Dar de unde stii ci gindurile
altora nu interfereazd chiar acum cu ale tale? Am observat

multe fenomene de tulburare a mintii pe care nu am putut
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sa le explic niciodata. De exemplu, existd inspiratia sau
descurajarea pe care o simte un vorbitor cAnd se adreseazd
unui public. Am experimentat acest lucru de multe ori in
viatd si nu am reusit niciodatd si definesc cu exactitate cau-
zele lui fizice.

Multe descoperiri stiintifice recente, dupd parerea mea,
indica faptul cd intr-o zi, intr-un viitor nu foarte indepirtat
probabil, oamenii isi vor citi gAndurile unii altora, cind
gandurile vor fi transmise direct de la creier la creier, fard
interventia vorbirii, a scrisului sau a oricarei alte metode de
comunicare cunoscute in prezent. Si pui in practica idei
este o afacere profitabila, dar e o mici diferentd in cazul in
care ideile au fost create de altcineva, nu de tine.

E destul de realist s3 ne asteptim ca la un moment dat
oamenii si vada fird ochi, s audd fard urechi si sa vor-
beasci fard ajutorul limbii.

Pe scurt, ipoteza ca 0 minte poate comunica direct cu o
altd minte se bazeazd pe teoria ci gindul sau forta vitald este
o formi de perturbatie electrica ce poate fi preluatd prin
inductie si transmisd la distantd fie printr-un fir, fie pur si
simplu prin eterul atotcuprinzitor, ca in cazul undelor.

Existd multe analogii care sugereaza ca gindirea este de
natura unei perturbatii electrice. Un nerv care este din ace-
easi substantd ca si creierul este un excelent conductor al
curentului electric. CAnd am trecut pentru prima datd un
curent electric prin nervii unui om mort, am fost socati i
uimiti si-] vedem cum se ridici si se misca. Nervii electri-
zati au produs contractia muschilor intr-un fel foarte ase-

minator cu cel din timpul vietii.
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